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1 Johdanto

1.1 Taustaa

Innovaatioputkesta yritystoimintaa — Cleantech-innovaatioiden kaupallistamisen -hanke tarjoaa
ympaéristdbmonitoroinnin ja materiaali- ja energiatehokkuuden alan pienyrityksille yksilollistd tukea
innovaatioiden kehitykseen, kaupallistamiseen sekd kansainvalistymiseen. Hanketta rahoittavat
Euroopan aluekehitysrahasto ja Eteld-Suomen kunnat. Green Net Finland ry toimii hankkeen koor-
dinoijana. Hankkeessa mukana olevat osapuolet ovat paattaneet selvittaa ja edistda Helsinki Testbed
konseptiin liittyvia yritystoiminnan mahdollisuuksia.

Gaia Consulting Oy on Green Net Finlandin toimeksiannosta toteuttanut kaksi tydpajaa, joissa ideoi-
tiin uusia Helsinki Testbediin pohjautuvia liikeideoita ja palvelukonsepteja, jatkojalostettiin liikeideoi-
ta sekd suunniteltiin alustavia toimenpiteitd niiden toteuttamiseksi. Tyopajoja edelsi kirjallisuustut-
kimus sekd avainhenkildiden haastattelut mm. limatieteen laitokselta, Vaisalasta, VTT:Itad ja Green
Net Finlandista. Haastatteluilla kerattiin taustatietoa seka selvitettiin, mitkd ovat tarkeimmat asia-
kassegmentit ja mahdolliset asiakastarpeet Helsinki Testbedin tarjoamalle saatiedolle. Hankkeessa
kartoitettiin myos esimerkkeja maailmalta ja pyrittiin l6ytdmaan konsepteja, joissa Testbed tyyppisia
tiheddn havaintoverkkoon perustuvia sddpalveluja on onnistuneesti toteutettu ja niihin pohjautuvia
palveluja kaupallistettu.

1.2 Selvityksen tavoitteet

Helsinki Testbed on alun perin limatieteen laitoksen ja Vaisala Oy:n yhteinen projekti, jossa tutkitaan
paikallisen nk. mesoskaalan meteorologiaa. Uudellemaalle on perustettu limatieteen laitoksen oman
havaintoasemaverkoston lisdksi kymmenia sddhavaintoasemia. Nadista saadaan kerattya tietoa, joka
kuvaa saan vaihtelua paikallisella tasolla ja jota voidaan jatkojalostaa eri tarkoituksiin. Mobiili- ja
internetpalvelujen kehittyminen, uudet viime vuosina markkinoille tulleet paatelaitteet sekd niiden
laaja kayttéonotto, luovat uusia mahdollisuuksia innovatiivisten palvelukonseptien kehittamiselle ja
uuden liiketoiminnan syntymiselle.

SelvitystyOssd tutkittiin miten erilaiset markkinasegmentit voivat hyédyntdd Testbed-tyyppisen
palvelun tuottamaa informaatiota ja millaisia lisdarvopalveluja etenkin pk-sektori voisi luoda Helsinki
Testbed -palvelun ymparille. Selvityksen tarkoituksena on ollut selventda miten ja minkalaista yritys-
toimintaa voi muodostua Helsinki Testbed-tyyppisen palvelukonseptin ymparille, seka alustavasti
kartoittaa minkalaiset yritykset voisivat hyddyntaa Testbed -konseptin tarjoamaa dataa seka luoda ja
innovoida uudenlaisia tuoteideoita, palvelukonsepteja, toimintatapoja ja lilkketoimintamalleja. Hank-
keessa on myos jatkojalostettu ideoita seka luotu alustavia liiketoimintamalleja ja jatkosuunnitelmia
niiden eteenpain viemiseksi. Ideoiden jalostamisella ja liiketoimintamahdollisuuksien tunnistamisella
on myos pyritty selkeyttdamaan Helsinki Testbed -konseptia ja sen liiketoimintapotentiaalia.

Hankkeen tavoitteena on ollut lisdksi ymparist6- ja sdatiedon laajemman hyddyntamisen edistami-
nen ja konseptiin liittyvan yritystoiminnan mahdollisuuksien selvittdminen. Kohderymina ovat olleet
julkinen sektori, viranomaiset, palvelusektori, teollisuus ja yksityishenkil6t. Hanke on kansallisella



tasolla osa suurempaa kokonaisuutta, jossa erilaista julkisen ja yksityisen sektorin tuottamaa ympa-
ristotietoa voitaisiin hyédyntaa nykyistda paremmin uuden liiketoiminnan synnyttamiseksi.

2 Helsinki Testbed -konsepti tiivistetysti

2.1 Helsinki Testbed projekti'

Helsinki Testbed -projektin tavoitteet liittyvat meteorologiseen tutkimukseen, sdadgennuste- ja ilman-
laadun leviamismallien kehittdmiseen seka niiden verifiointiin. Helsinki Testbed-projektin tarkoituk-
sena on myods ollut uusien tietoteknisten ja sddhavaintojarjestelmien toiminnan demonstrointi,
sadpalvelutuotteiden kehittaminen loppukayttdjille sekda mittausaineistojen jakaminen tutkijoille ja
kansalaisille.

Projekti kaynnistettiin vuonna 2005. Reaaliaikainen data oli alun perin suunniteltu olemaan maara-
ajan julkisesti saatavilla ja mittauksia oli suunniteltu tehtdavan ennalta maarattyjen mittausjaksojen
aikana. Projektin kuluessa verkkopalvelun saatavuutta lisattiin vuoden 2006 maalis-huhtikuun, kesa-
heindkuun, syys-joulukuun sekd vuoden 2007 tammi-elokuun ajalle. Syyskuusta 2007 Iahtien kokeel-
linen Testbed-verkko on ollut tutkimus- ja kehitysalustana Ubicasting-hankkeelle ja muille kehitys-
projekteille. Jatkoprojektin aikana llmatieteen laitos ja Vaisala ovat pitdneet ylla havaintoverkon
infrastruktuuria. Ubicasting hankkeen ensimmainen vaihe kesti vuodesta 2007 vuoteen 2009. ltse
tutkimushankkeen rahoittajana toimi Tekes ja hankeen painopiste siirtyi havaintotiedon keraamises-
td palvelujen tuottamiseen kansalaisille, viranomaisille, yrityksille ja teollisuudelle. Joitakin pilotti-
hankkeita on viety eteenpain erityisesti lilkennesdan ja ilmanlaadun alueella. Helsinki Testbedin
tavoitteena on ollut luoda laadullisesti erinomaisia seka kustannustehokkaita palveluita kansalaisille
seka yrityksille.

Useat suomalaiset teollisuus- ja tutkimuslaitokset ovat ottaneet osaa Testbed-projektiin. Ubicasting-
projektin my6ta uusia partnereita, jotka ovat liittyneet mukaan hankkeeseen, ovat mm. Helsingin
yliopiston limakehatieteiden osasto ja Insta DefSec Oy. Itse tutkimuksen paarahoittajana on ollut
Tekes. Teknisen infrastruktuurin yllapitamisen rahoittajina ovat edelleen toimineet limatieteen laitos
seka Vaisala Oy.

2.2 Helsinki Testbedin tarjoamat palvelut ja aineistot

Helsinki Testbed tarjoaa tihedmittakaavaisia sddhavaintoja seka kolmiulotteista analyysia saan tilasta
n. 1 km resoluutiolla. Helsinki Testbed toimii noin 150 km x 150 km alueella, eli se kattaa Etela-
Suomen ja Suomenlahden alueen varsin laajasti. Sddlahettimet mittaavat lampdétilaa, kosteutta,
ilmanpainetta, sadetta ja sen koostumusta, tuulennopeutta seka tuulen suuntaa. Lukuisia muitakin
mittauksia toteutetaan, kuten esimerkiksi tiesddmittauksia, tarkempia sademittauksia, salamaha-

! http://testbed.fmi.fi/About_Testbed.en.html



vainnointia, pilvenkorkeuksien mittauksia jne. Mittaustietoihin yhdistyvat Doppler tutkakuvat seka
tutkien tuottama muu tieto.

Kansalaisille tarjottaviin palveluihin kuuluvat mm. tutkakuva, jonka avulla on mahdollista seurata
pilvien liikkeita eteldisen Suomen ja Suomenlahden alueella, lampétilat sekd tuulen voimakkuus ja
suunta. Testbed ei tdlla hetkelld tarjoa varsinaista ennustetietoa. Suunnitelmissa on ollut tarjota
ennustetietoa paikallisesti 0-6 tuntia eteenpain, mutta talld hetkella ennustetietoa ei palvelussa ole
vield saatavilla. Palvelujen sisdltdéa on havainnollistettu kuvissa 2.1 — 2.3.
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Kuva 2.2. Esimerkki Helsinki Testbed-palvelusta, jossa on néhtévissd tuulen suunnat ja voimakkuus
Eteld-Suomen alueella.



Outside the map

Stadium fieid

T 188 C
WS:2.1m/s 4»
WD: 89 deqg

H: 58.5%

R: 0.0 mm/n

Athletics' village,
Otaniems

T: 200C
NS:24mjs M
WD: 231 deqg

H: 534°%

R: 0.0 mm/Mh

Kaisaniemi park
. 21.2C

o
b 4 Finlandia-house
stanien be T 19.1C
Hnem:'mécgufbcech WS: 2.1 mjs ~
Ws:2.1'mjs P — WO: 139 deg
WD: 218 deg B 26.9 3
H: 63.0 %" R: 0.0 mm/h a

R: 0.0 mm/n

Market square
T

o 18.1C
WS: 4.0 m/s ‘
WD JI'BQdoq
H: 62.9 %
L R: 0.0 mm/n

Hietatahti square

T 175 C

NS: 6.1 m/s ’ Kalvopuisto park

WD: 214 deg

H 69.3 %

R: 0.0 mm/Mh @ to be installed

© Kaupunkimitiaus Melsinki 2005

Kuva 2.3. Kuvassa on esimerkki Helsinki Testbedin kaupunginosasddpalvelusta, jossa kaupunkilaisille
tarjotaan tarkkaa sddtietoa kaupunginosakohtaisesti.

3 Esimerkkeja vastaavista saapalveluista

Helsinki Testbed on kansainvalisestikin tarkasteltuna varsin ainutlaatuinen hanke. Kansainvalisesti
[6ytyy muutamia muita esimerkkeja tiheista tutkimuskdyttoon rakennetuista sdadhavaintoverkoista.
Esimerkiksi Oklahoma Mesonet, Mesowest ja Hydro USA:ssa ovat Testbed-tyyppisid palveluja, jotka
tarjoavat tihedamittakaavaista sdaddataa ja sddadataan pohjautuvia palveluja. Edelld mainitut esimerkit
eivat varsinaisesti toimi kaupalliselta pohjalta, vaan rahoitus on suurimmaksi osaksi julkista ja tulee
padosin osavaltioilta tai yliopistojen kautta. Seuraavassa on tarkasteltu tarkemmin Oklahoma Me-
sonetin tarjoamia palveluita.

3.1 Oklahoma Mesonet

Seuraavassa on esitelty lyhyesti Oklahoma Mesonet?, joka on yksi kiinnostava esimerkki palvelusta,
jossa tarjotaan tiheda saatietoa ja jonka pohjalta on kehitetty useita lisdarvopalveluja eri kohderyh-
mille. Oklahoma Mesonet ei toimi kaupallisella pohjalla, mutta siina sdapalvelun ymparille on raken-
nettu selkeitad palvelukonsepteja, joiden padkohderyhmia ovat tavalliset kansalaiset, maanviljelijat ja
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viranomaiset. Myo6s koulusektori on huomioitu tarkedana kohderyhmana. Tarkeimmat eri kohderyh-
mille kehitetyt palvelut ovat seuraavat:

e Turvallisuuteen ja riskienhallintaan liittyvat palvelut
e Maataloussaapalvelut
e Vedenkdytdn optimointi ruohon kastelussa
o Koulujen saa ja sdahan liittyvat opetuspalvelut
e Mobiilit palvelut
o Paikallinen sddennuste
o Tutkakuvia
o Hetkelliset saatiedot

Seuraavaksi kuvataan muutamia palvelukokonaisuuksia, jotka sisdltyvat Oklahoma Mesonetin tarjo-
amiin palveluihin.

OK-First palvelu turvallisuudesta vastaaville viranomaisille

OK-First palvelu tuottaa sdatietoa turvallisuudesta vastaaville viranomaistahoille. OK-FIRE on s&atie-
toihin perustuva paatdksenteon tukijarjestelma, joka on kehitetty metsapalojen torjunnasta vastaa-
vien tahojen tarpeisiin. Sovellukset kattavat suunnitellut kulotukset sekd metsdpalojen torjunnan.
OK-FIRE keskittyy kolmeen alueeseen: (1) palosdatiedon tuottamiseen, savun ja palon levidmisen
ennustamiseen 84-tunnin sateelld (2) OK-FIRE palonlevidamista ennustavan www-sivuston yllapitoon
seka (3) kayttdjien alueellisen koulutukseen ja asiakastukeen. OK-FIRE tuotteet hyddyntavat Okla-
homa Mesonetin tuottamaa dataa seka kansallisen sdapalvelun 84-tunnin North American Mesosca-
le (NAM) mallia. Palvelu on voittanut Harvard University™ Innovations in American Government
palkinnon vuonna 2001.

Ruohon optimaalisen kastelun suunnittelu palvelu

“Simple Irrigation Plan.” (SIP) palvelu kadyttda Oklahoma Mesonetista saatua sdddataa ja laskee
kuinka erityyppiset ruoholajikkeet kannattaa kastella noin kolme paivaa eteenpain. Palvelu laskee
myo6s veden kadyttokustannukset ja ilmoittaa milloin ei kannata kastella ruohoa. Palvelu ottaa mm.
huomioon ruoholajikkeen ja kadytetyn sprinklerityypin. Vedenkaytén optimointi ja sdastdé on yksi
palvelun tavoite. Kastelun suunnitteluun on kehitetty eritasoisia palveluja asiakkaiden eri tarpeisiin.

Simple Watering (Results)

[ foratona ciry wes, 0[RRSI 178

OF | tomuvist S 8um
; Z minillsince Tpm: ("

Full Pattern

How much wil it cost to water? Click Here.

Kuva 3.1 Simple irrigation plan palvelu. Palvelussa suunnitellaan erityyppisten ruohojen optimaalista
kastelua.



Maataloussaapalvelu

Agweather palvelukokonaisuus on yhteistyéhanke, jossa on mukana Oklahoma State University,
University of Oklahoma ja Oklahoma Climatological Survey. Eri alueiden ammattilaiset yhdistavat
osaamisensa varsin kattavien palveluiden tuottamiseksi maataloussektorille. Palvelussa yhdistyvat
meteorologiset-, ilmasto-, maataloustuotantoon liittyvat palvelut seka ymparistépalvelut. Palvelussa
autetaan esimerkiksi suunnittelemaan erityyppisten viljelykasvien kastelua ja torjunta-aineiden
oikeaa kayttoa ja kdyttdajankohdan valintaa.

AGWEATHER sbout us | contact us | news

@ weesT Irrigation Pianner for CORMN for Stilwatsr
FING jour 1261 ITigaRion gz and|

) GRASS HAY

O mrnur

-]

Kuva 3.2. Esimerkki palvelusta joka auttaa laatimaan esimerkiksi maissin kastelusuunnitelman.

3.2 Kaupallisia esimerkkeja

Accuweather®

Kaupallisia sdddatan hyddyntdamiseen perustuvia esimerkkeja on olemassa lukuisia, mutta ne eivat
yleensa perustu suoraan Testbed-tyyppiseen toimintaan. Yksi esimerkki palvelusta, jossa paikallista
sdddataa on kaupallistettu, on Accuweather palvelu, jonka mobiilipalvelujen myyntikanavana toimii
mm. Applen i-tunes.

3
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Kuva 3.3. Accuweather-palveluun kuuluvia eri palvelutuotteita.

Accuweather-palvelun puitteissa on kehitetty ja koottu saman sateenvarjon alle lukuisia eritasoisia ja
hintaisia palveluja erilaisille kayttdjille. Kayttajat ovat yksityishenkil6ita tai he voivat olla myoés am-
matinharjoittajia. Tuotteistamisessa on menty varsin pitkélle. Erityyppisid ja -hintaisia palvelupaket-
teja on lukuisia. Esimerkkeja palveluista ovat ilmanlaatupalvelu, siitepélypalvelu, rajujen saailmioi-
den seuranta- ja liikkumisenennustepalvelu. Palveluissa mm. annetaan suosituksia erityyppisille
aktiviteeteille, kuten urheilu aktiviteeteille, siten ettd otetaan huomioon saa- ja ilmanlaatuolosuh-
teet. Yksi esimerkki on golfsda, jossa annetaan suositus golfin harrastajille sopivasta paivasta golfata.
Kuvissa 3.3 — 3.5 on havainnollistettu eraitd esimerkkeja miten palveluja on tuotteistettu Accuweat-

herissa. Saman sateenvarjon alle on koottu paljon erityyppisia palveluja.

StormTimer™ & Storm Table

B1 TVS

rotation inside

60 1100

XRAD Storm Information Table With StormTimer™
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\
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StormTimer™ & Storm Attributes
Table
{Not Available On Any Free Website!)

« Forecast Storm Movement

« Track Storms’ Hail Szes

« Track Storms’ Rotation

« Storm Intensity & Height

= Quicker Than Official Warnings

The exclusive AccuWeather.com StormTimer(tm) plots the expected movement of significant storms over the next hour! The storm
identification numbers plotted on the storms correspond to the Storm Attributes Table (tm) for each site. This table notes the existence of

Kuva 3.4. Kuva StormTimer-palvelusta, joka kuuluu Accuweather-kokonaisuuteen. Palvelu antaa

to

Tornadic Vortex Si {when the radar sees wind

Y
fiekds that could be a funnel cloud or tornado), Hail (maximum size and percent chance), direction, speed, maximum intensity, and more.
This information, viewed along with our 21 Local Radar Types, allows you to detect severe storms before a warning is issued!

ennusteen uhkaavan sddrintaman liikkeistd seuraavien tuntien aikana.



StormTimer-palvelussa, jota on havainnollistettu kuvassa 3.4, asiakas saa ennusteen siitd, milla
nopeudella ja mihin suuntaan erityisen voimakkaat myrskyt tulevat liikkumaan seuraavan tunnin
aikana, sekd mita yksityiskohtaisia tuuli-ilmi6itd, kuten tornadojen esiasteita, rakeita, lumisadetta ja
voimakasta sadetta, kyseiseen myrskyyn liittyy.

Dust & Dander Forecast

Monday Tuesday Wednesday Thursday Friday
Nav 15 Mo 15 Nav 17 How 18 Mo 19

Kuva 3.5. Oheisessa palvelussa kdyttdjd saa tietoa New Yorkin ilmanlaadusta ja siitepdlytilanteesta.
Palvelu kuuluu Accuweather-kokonaisuuteen.

Kuvan 3.5 limanlaatupalvelussa asiakas saa ennusteen ilmanlaadusta New Yorkin alueella. lImanlaa-
tuennuste sisaltdd sdadennusteen sekd ennusteen ilmassa esiintyvan polyn maarastd seuraavina
padivina. Lisdksi annetaan paivan siitepolyennuste eri siitepolytyypeille.

Golf Weather Forecast
' . Wednesday Thursday Friday Saturday Sunday
Mav 17 haow 18 Maw 13 Mav 20 haw 21
R 9 9 9

Vary Gosd 7

Good

excullant TR i3 2 excallant TRz

sreat ey for geifi ereatday fer gelfi

excallant Tha a2

great day for gelft

Kuva 3.6. Oheisessa palvelussa kdyttdjé saa tietoa Los Angelesin sdidistd ja suosituksen siitd sopiiko
sdd golfin harrastamiseen. Palvelu kuuluu Accuweather-kokonaisuuteen.

Kuvan 3.6. Golfsadpalvelussa asiakas saa ennusteen golfin harrastamiseen sopivasta sdastd. Esimer-
kissa on esitetty ennuste Los Angelesin alueelta. Palvelu ilmoittaa, mina tulevina paivind sda on
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otollinen golfin harrastamiseen. Palvelussa on lisdaksi mahdollisuus valita ennusteen kohteeksi muita
urheilulajeja, kuten esimerkiksi hiihto.

Paivdkotisddpalvelu Suomessa

Suomessa erds sadpalveluesimerkki on paivakotisadpalvelu (www.paivakotisaa.fi). Palvelussa voi
tilata tekstiviestin, joka klo 7:00 ilmoittaa sddennusteen kahdelle kellonajalle, eli klo 9:00 seka klo
15:00, jolloin paivakotilapset yleisesti ulkoilevat. Palvelu ei anna vaatetussuositusta, vaan keskittyy
paikallissddennusteen antamiseen tietyn paivdakodin alueelle. Palvelun hinta on 5 €/kk. Palvelu on
toteutettu yhteistydssa Forecan kanssa.”

Gruppfamiljedaghemmet Bjorken
Batsviksporten 3, 00810, Helsingfors

533 till3 hetkelld .
G Turfu kul: 1 wﬂi"‘;—-!
v v 5°C NS 55km | L
J)J & amy MTERERESTSIR o ke
I.l e 10
028 La Smin ks
T wea e s TEL
ariad kan =1
Hugmea YiFomenna Keskileora -
==
Yirc &G ¥l 5°C ¥l 2T
Al 4°C Al -2°C Al -3°C
U AR T

Woit myds tilata tismas33n matkapuhelimessi. Sast mahdollisimman tarkan ennustsn pdivin
si3st3 ulkoiluaikoing. Aamuksi tilstussa tekstiviestiz=3 tuleva iimeitus pdivikodin s33st3 kertoo
ko %:n 3 ko 15:n =350,
Palvelu on voimsssa 30 pdivis tilauksests, ja sen kustannus 5€, Isskutetasn puhelinlaskun
yhieydess3.
Kuva 3.7 Kuva www.paivakotisaa.fi-palvelusta. Palvelu ilmoittaa sédennusteen pdivédkodin ulkoi-

lugjoille.

4 Helsinki Testbedin markkinapotentiaali

Avainhenkildiden haastatteluista ja tausta-aineiston analyysistd nousi esiin lukuisia asiakastarpeita
seka asiakassegmentteja, joille sdadtieto ja etenkin sddennuste ovat tarkeitd. Seuraavassa on pyritty
kuvaamaan nditd asiakastarpeita lahemmin. Koska sddhavaintoverkosto on jo pitkalti rakennettu,
voitaisiin erilaisiin palveluihin investoimalla ja niitd kehittamalla saada kohtuullisilla sijoituksilla
kysyntdapotentiaali tyydytettya. Verkoston yllapitoa pitdda myds pystyad rahoittamaan jatkossa mah-
dollisesti myds kaupallisista palveluista saatavilla tuloilla, joten kaupallisten palvelujen kehittdminen
on jatkon kannalta valttamatonta.

4 www.paivakotisaa.fi
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4.1 Asiakastarpeet ja segmentit

Helsinki Testbed-verkoston yllapitamisen kannalta on tarkeaa 16ytaa osapuolia, jotka voivat taloudel-
lisesti hyddyntaa verkostoinfrastruktuuria ja jotka ndkevat verkon tuottavan lisdarvoa toimintaansa.
Saa- ja kelitietopalvelut tuottavat merkittavia hyotyja yhteiskunnalle. VTT:n limatieteen laitoksen
palveluista tekemén vaikuttavuustutkimuksen mukaan yksi palveluihin sijoitettu euro tuo joka vuosi
takaisin viisi euroa’. Se, ettd pystyykd esimerkiksi Helsinki Testbed jonain p&ivana saavuttamaan
viisinkertaisen tuoton, riippuu siitd kuinka hyvin sditietoon perustuvia palveluita kyetdan kehitta-
maan, hyodyntdmaan ja kaupallistamaan. Tarkeda on 10ytaa asiakastarpeet ja maksavat asiakkaat,
sekd varmistaa etta edellytykset palveluiden kustannustehokkaaksi toteuttamiseksi ja markkinoimi-
seksi ovat olemassa.

Seka piilevia etta tiedostettuja asiakastarpeita on lukuisia, silld saa- ja sadilmiot vaikuttavat useimpiin
toimialoihin ja ihmisten elamanalueisiin. S3alla ja sdaan tarkalla ennustamisella on taloudellisia vaiku-
tuksia seka vaikutusta toiminnan laatuun, tehokkuuteen ja asiakastyytyvaisyyteen useilla toimialoilla.
Seuraavilla sektoreilla sddn ennustamisella ja kehitetyillad palveluille on olemassa erityisid asiakastar-
peita. Naille sektoreille kehitettavilla palveluilla olisi todennadkdisesti merkittavaa markkinapotenti-
aalia joko paikallisesti tai globaalisti.

e Riskienhallinta ja turvallisuus

o Liikenne ja logistiikka

e Kauppa

e Rakentaminen ja kiinteistonhallinta

e Energiantuotanto ja verkonohjaus

e Terveys- ja hyvinvointipalvelut

e Harrastukset ja tapahtuman jarjestdjat
e Maatalous ja erityisviljely

Lisaksi koulutussektori on sellainen, jota ei kannata tdssa yhteydessa unohtaa, vaikka siihen panos-
taminen ei olisikaan suoraan taloudellisesti kannattavaa. Esimerkiksi koulujen kanssa tehtavan
yhteistyon seurauksena luodaan pohjaa myd6s seuraavan sukupolven asenteiden muokkaukseen seka
uusien ymparistomittauspalvelujen kayttéonottamiseen. Ndin luodaan markkinapohjaa myos tule-
vaisuuden sda- ja ymparistomittaus palveluille

Riskienhallinta ja turvallisuus

Turvallisuus ja riskienhallinta ovat alueita, joilla paikallisella saatiedolla on suuri arvo vahinkojen
ennakoinnissa, torjunnassa, pelastussuunnittelussa seka vahinkojen jalkiselvittelyssa. Asiantuntija-
arvioiden mukaan luonnononnettomuuksien varoitusjarjestelman avulla voitaisiin merkittdvasti
vahentda onnettomuuden jalkihoitokustannuksia. Kotimaassa tapahtuvissa onnettomuuksissa saas-
t6ja saadaan aikaiseksi ajantasaisten tilannekuvien ja nopeiden onnettomuuden torjuntatoimien

® VTT tutkimus, limatieteen laitoksen sadpalveluiden hyodyt ja arvo yhteiskunnalle, 2007. Tutkimuksessa VTT arvioi limatie-
teen laitoksen palveluiden vaikuttavuuden yhteiskunnassa mm. liikenteen ja logistiikan, talonrakennuksen ja kiinteistonhal-
linnan, energian tuotannon sekd maatalouden osalta. Arviointi painottuu sosioekonomisiin vaikutuksiin.
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avulla. Saasto voisi tutkimuksen mukaan jo yhdessa laajassa myrskytilanteessa tai meritulvassa olla
yhteiskunnalle kymmenia miljoonia euroja®.

Palo ja pelastuslaitoksille paloturvallisuus, palojen levidmisen ennustaminen ja riskit, tulvien ennus-
taminen seka niihin varautuminen ovat tarkeita osa-alueita. Teollisuuden kemikaaliturvallisuus, jossa
kemikaalien ja savukaasujen levidmistd ennustetaan reaaliaikaiseen ennustetietoon perustuen, on
myos potentiaalinen alue, joka hyotyisi Testbed tyyppisestd saatiedosta ja sen ympdrille kehitettavis-
ta palveluista. Kaupunkitulvat, niiden ennakointi sekd veden kayttdaytymisen ennustaminen, tulvati-
lanteisiin varautuminen ja tuhojen valttdaminen ennakoivalla toiminnalla ovat kolmas tarkea alue.
Esimerkiksi VTT ja ITL tutkivat ja simuloivat viemariverkostojen kayttaytymistd tulvatilanteissa.
Lisaksi vakuutusyhtidilla on intressi vahinkojen torjuntaan seka vahinkojen jalkikateistarkistamiseen.
Jalkikateistarkastamisessa voi olla kyse esimerkiksi salamaniskujen todentamisesta jalkikateen va-
hinkoilmoitusten todenperaisyyden varmistamiseksi.

Liikenne ja logistiikka

Liikenne ja lilkkkuminen ovat alueita, joilla saatiedoilla on yksilétasolla suuri vaikutus, seka vaikutuksia
myo0s yritysten toimintaan etenkin logistiikan alueella. Saatiedot ja saan ennustaminen paikallisesti
vaikuttaa liikkumisen turvallisuuteen sekd tehokkuuteen. Saa- ja kelitietopalveluiden suurimpia
hyotyjia on liikkenne: parantunut turvallisuus ja vaylien kunnossapito sekd tehostunut logistiikka
tuottavat joka vuosi yli 100 miljoonan euron hyodyt. Myos jalankulkijoille ja pyorailijoille sddpalvelut
voivat tuottaa jopa 100 miljoonan euron vuosittaiset hyddyt kevyen liikenteen alueiden parantuneen
talvihoidon ja liukastumistapaturmien vihenemisen myota’.

Yksityinen autoilu

Autoilijat hyotyisivat ennakkovaroituksista ja reittisuosituksista, joissa vallitsevat seka ennakoidut
tieolosuhteet otetaan huomioon autoilijan valitsemalla reitilld. Yhtena esiin tulleena palveluesimerk-
kina voisi olla my0s talvirenkaiden vaihtosuositukset valitun reitin sddolosuhteet huomioiden

Jalankulkijat

Saatiedolla on Suomessa jalankulkijoille suuri merkitys Suomessa etenkin talvisaikaan, jolloin ajoit-
tain esiintyy korkean liukastumisriskin kausia. Liukastumisvaroitukset ovat potentiaalisesti tehokas
keino ennaltaehkaista liukastumisesta aiheutuvia vammoja. Osaltaan vammojen ennaltaehkaisemi-
nen parantaa ihmisten eliméanlaatua ja toisaalta sadstda yhteiskunnan terveydenhoitokustannuksia.

Tieverkoston yllapito

Tieverkoston yllapidossa on tarkemmalla sédennusteella mahdollisuus saavuttaa parempi tiehuollon
kaluston allokointi seka tarkempi kunnossapidon ennakointi ja suunnittelu. Saatilanteiden seka tien
pinnan tilan ennakointi paikallisesti antaa edellytykset myds suolan kayton optimointiin, mika saat-
taa mahdollistaa merkittdvia kustannussaastoja. Tieverkoston yllapidon suunnittelussa saatietoja ja
analyysipalveluja hyédynnetaankin jo laajasti.

® VTT, limatieteen laitoksen sadpalveluiden hyddyt ja arvo yhteiskunnalle, 2007

7 VTT, limatieteen laitoksen sddpalveluiden hyddyt ja arvo yhteiskunnalle, 2007
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Logistiikkayritykset — kuljetuksien reittisuunnittelut

Lentokentéat hyotyisivat esimerkiksi jddnpoiston entistda paremmasta ennakoinnista. Tavoitteena olisi
turvallisuuden ja liikenteen sujuvuuden lisdaminen seka sdastét. Paremmalla ennakoinnilla olisi
saavutettavissa merkittavia saadstoja. Aikatauluista kiinni pitaminen edistyy, kun sddolosuhteet
voidaan ennakoida. Esimerkiksi satama-alueilla ja muussa kuljetusten suunnittelussa on myds tarvet-
ta paikallissdatiedon ennusteelle.

Kaupan ala

Saalla on vaikutusta kaupan alalla tuotteiden menekkiin ja asiakasvirtoihin. Monien tuotteiden
menekki on hyvin saariippuvaista. Sdan huomioiminen hankintoja ennakoitaessa mahdollistaa tuot-
teiden menekin ennustamisen ja ndin ollen oikeiden tuotteiden tilaamisen oikeaan aikaan.

Rakentaminen ja kiinteistonhallinta

Rakentamisen suunnittelu

Rakentaminen on saariippuvaista toimintaa etenkin Suomen kaltaisissa olosuhteissa. Sda vaikuttaa
tarpeeseen suojata rakenteita rakentamisen aikana seka esimerkiksi betonivalujen toteuttamisen
ajankohtaan, koska betonivalujen onnistuminen on lampdtilariippuvaista. Rakentamisen resursseja
voidaan myos ohjata saatilanteen mukaan eri kohteisiin.

Kiinteistdjen ohjaus ja kunnossapito

Kiinteistdjen lampdotilaa voitaisiin ohjata tehokkaammin ja ennakoivammin, mikali saatietoja ja
ennusteita hyddynnettdisiin paremmin. Talldin olisi saavutettavissa energiansadstoa ja kustannus-
sdadstoa energian kulutuksen vahentyessa.

Kiinteistdjen kunnossapito vaatii paljon ennakointia, jotta se pystyttdisiin toteuttamaan tehokkaasti
ja siten ettd asiakkaat ovat tulokseen tyytyvaisid. Sddennuste on olennainen muuttuja toiminnan
suunnittelussa. Sdan ennustaminen liittyy esimerkiksi lumikuormien- ja kaupunkitulvien ennustami-
seen sekad niiden aiheuttamien kiintedn omaisuuden vahinkojen ennaltaehkdisemiseen.

Energiantuotanto ja verkonohjaus

Uusiutuva energia- ja hajautettu energiantuotanto

Uusiutuvan energian alueella tarkeita saariippuvaisia tarpeita ovat tuulivoiman ohjaus ja tuotan-
nonennustaminen. On tarve tietda, kuinka paljon sdhkoa tuotetaan tulevissa tuuliolosuhteissa ja
seuraavien vuorokausien aikana. Sama patee aurinkoldmmon- ja sdhkon tuotantoon. Tulevaisuudes-
sa ja kansainvalisesti myos aaltovoimalla saattaa olla merkitysta ja aaltovoimasta tuotetun sahkon
madran ennustamisen merkitys kasvaa. Vesivoiman osalta sadan ennustaminen on aina ollut kriittista.

Energian tuotanto ja sdhkoverkot

Myrskytuhojen ennustaminen ja niihin varautuminen sahkonjakelussa on alue, jossa sdatieto on
olennainen myos paikallisella tasolla. Sdan ennustaminen on myds tarkeda verkon ohjauksen ja
muun tuotannon optimoinnin kannalta etenkin uusiutuvan ja hajautetun energiantuotannon osuu-
den lisddntyessa energian tuotantojarjestelmassa.
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Terveys- ja hyvinvointipalvelut

Astmaatikot ja potilasryhmat joilla on muita hengitysongelmia, kuten esim. keuhkoahtauma

Astmaatikoille ymparistotiedolla on tarked merkitys. Paikalliset varoituspalvelut astmaatikoille tai
keuhkoahtaumapotilaille lisdantyneesta polystda ja ilmansaasteista parantaisivat ndiden ryhmien
elamanlaatua ja edistdisi terveytta. Tieto ilmanlaadusta mahdollistaisi myos sairaaloiden varautumi-
sen lisddntyneeseen potilaskuormaan.

Allergikot

Siitepolyennuste on allergikoille tarkea. Paikallinen siitepolytieto auttaisi allergikoita valttdmaan
tiettyja alueita tai ennakoimaan oman laakityksensa tarvetta eri tilanteissa. My06s sairaalat pystyvat
paremmin ennakoimaan lisddantyneita potilasmaaria, mikali saavat ennakkovaroituksen. Esimerkiksi
Britanniassa meteorologian laitos on kehittdanyt tdman alueen palveluja.

Kelivaroitukset liukastumisista

Erityisen liukkaita keleja esiintyy esimerkiksi Helsingin alueella, keskimaarin n. 10 paivda vuodessa,
jolloin on selvasti kohonnut riski vammautua liukastumalla®. Liukastumisvaarasta varoittaminen
asukkaille ja erityisesti riskiryhmille toisi saastoja kunnille vahentyneind terveydenhoito-
kustannuksina sekd mahdollistaisi sairaaloiden varautumisen lisddntyneeseen potilaskuormitukseen.
Vahentyneet liukastumiset parantaisivat lukuisien ihmisten eldmanlaatua sekd ehkaisivat pysyvia
vammoja.

Harrastukset ja tapahtumat

Harrastukset ja niiden suunnittelu

Monissa harrastuksissa paikallisella saatiedolla on olennainen merkitys. Erditd kohderyhmia saatie-
doille ovat metsassa tai muualla maastossa liikkujat, kuten lenkkeilijat seka pyoradilijat. Veneilyssa on
myo0s tarve tarkalle paikalliselle ja ennakoivalle sadatiedolle. Veneilysektorilla olisi myos potentiaalia
lisdlaitemyyntiin.

Harrastekeskukset

Harrastekeskukset, joille sdatieto on erityisen tarkea, ovat mm. hiihtokeskukset. Rinteiden kunnos-
sapidon suunnittelu on hyvin saariippuvaista. Erityisesti golfkentdt ovat iso bisnes globaalisti, veden-
kayton optimointi toisi paljon sadstoja. Myos golfaajat saattaisivat olla kiinnostuneita saatiedoista ja
ennusteesta omalla kentallaan.

Tapahtumien jarjestajat

Tapahtumien jarjestamisessa saatiedoilla on olennainen merkitys tapahtuman onnistumiselle monel-
ta eri kannalta. Eréita tallaisia tapahtumia ovat esimerkiksi ulkokonsertit, formulat, purjehduskilpai-
lut jne. On olemassa lukuisia muita yleisdtapahtumia, joiden yhteydessa sadpalveluita voitaisiin
tarvita. Maailmalla esim. USA:ssa hyédynnetdan saatietoja ja paikallisia sddennusteita usein suurten

8 Vesa Kurki, llmatieteen Laitos
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urheilutapahtumien yhteydessa. Jarjestajat pystyvat varautumaan eri sadatilanteisiin seka tarjoamaan
sadriippuvaisia palveluja ja tuotteita.

Maatalous ja erityisviljely

Erityisviljely ja kastelun optimointi

Tarvetta tarkalle sadatiedolle sekd sddennusteelle on erityisesti vesi intensiivisessa viljelyssd, jossa
kastelun optimointi on tarkeda. Saastopotentiaalia I6ytyy etenkin maissa ja alueilla, joissa vesi on
niukka luonnonvara. Mikali viljelty pinta-ala on suuri voivat kastelusta tai epaedullisista sadilmidista
johtuvat kustannukset nousta suuriksi. Yksi esimerkki erityisviljelysta, jossa tarkkoja sdatietoja tarvi-
taan, ovat viinitarhat joilla on jo tiheitad sda havaintoverkkoja kdytossaan.

Torjunta aineiden kdyton optimointi

Tietyissd olosuhteissa riski kasvisairauksille ja torjuttaville pienelidille on suurempi. Torjunta-
aineiden kayton optimointi on yksi alue jossa saatiedoilla ja sdan ennakoinnilla voi olla suuri merkitys.
Esimerkiksi Kemira Grow How on hankkeen alkuvaiheessa hyddyntanyt paikallisia sdatietoja tietoja
tutkimuksessaan. Globaalisti tdssa saattaa olla iso bisnes.

Saapalveluiden hyotyjen arvioidaan eraassa tutkimuksessa olevan Suomen maataloudelle suuruus-
luokkaa 30 miljoonaa euroa vuodessa’.

4.2 Saapalvelun arvoketju

Itse hetkelliselld havainnolla ei valttamatta vield ole suurta arvoa eri toimijoille, vaan vasta tiedolla
siind muodossaan, joka auttaa asiakasta paatoksien tekemisessa. Yleensa vaaditaan ennustetietoa
tulevaisuudesta, jotta saatiedolla olisi merkittavaa arvoa ja vaikutusmahdollisuudet asiakkaan tule-
vaan toimintaan. Lisdarvo syntyy toiminnan paremman ennakoimisen tehostaessa toimintaa, riskien
paremmassa huomioimisessa ja eliminoimisessa, tai asiakkaan palvelun paranemisessa tai yksittai-
sen henkilon eldmanlaadun parantuessa.

Sadhavaintotiedon arvoketjuun kuuluvat sdailmién havainnointi tai mittaaminen, tiedon kerdaminen,
ennusteen tekeminen havaintojen perusteella, ennustetiedon tulkinta ja mahdollisten toimin-
tasuositusten laatiminen asiakkaalle, tulkinnan valittdminen asiakkaalle tai asiakkaan jarjestelmiin ja
asiakkaan toiminta ennusteen ja suosituksen perusteella. Arvoketjua on havainnollistettu kuvassa
4.1. Asiakkaalle tuotetusta arvosta syntyy suuri osa tulkintavaiheessa. Ennusteen ja siitda tehdyn
tulkinnan perusteella asiakas voi tehda paatoksia ja suunnitella toimintaansa paremmin, hyédyntaen
saatietoa tai ilmanlaatutietoa tehokkaasti toiminnassaan. Paatoksenteon tukijarjestelmat (Decision
Support Systems - DSS) ovat arvoketjusta talla hetkella pitkalti puuttuva osa tai osa, jonka kaupallisia
mahdollisuuksia voitaisiin hyodyntaa merkittavasti paremmin. Taltd osin markkinoilla on tilaa useille
toimijoille ja uusille innovatiivisille palvelukonsepteille. Yrityspuolella ansaintalogiikka on useissa
tapauksissa hyvin selked ja asiakkaan hyodyt voisivat olla varsin helposti mitattavissa ja laskettavissa.
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Massamarkkinoilla ansaintalogiikka voi olla vaikeampi hahmottaa. Massamarkkinoille palveluja
kehitettdessa on tarkeda loytaa oikeat yhteistydkumppanit ja jakelukanavat, jotta pystyttaan tavoit-
tamaan mahdollisimman suuri osa markkinoista ja asiakkaista kohtuullisin kustannuksin. Asiakkaan
tarpeidenkin osalta saattaa olla haastavampaa rakentaa konsepti Suomessa, silla kuluttajakunta on
jossain maarin heterogeeninen ja kooltaan rajoittunut. Suomen kokoisella markkina-alueella kunkin
kohderyhman koko voi muodostua rajoitteeksi kun kannattavaa kaupallista toimintaa kaavaillaan,
mutta globaalisti katsottuna saatiedon kaupallistamisella urbaaneilla alueilla on varmaankin suuri
potentiaali. Mahdollisuus konseptien monistamiselle ja niiden lanseeraukselle muillekin markkinoille
olisi hyva silla sdatiedon tarve on globaali, vaikka olosuhteet ja spesifiset asiakastarpeet voivat olla
hyvinkin erilaisia eri markkinoilla.

Havainto/ Valittsja Loppu-
mittaus ENELEH

Kuva 4.1. Kuvassa on havainnollistettu yleiselld tasolla sédhavaintotiedon arvoketju.

Kustannustehokkaan DSS- palvelun kehittamiselle ja siitda kannattavan liikketoiminnan synnyttamiselle
on olennaista, ettad palvelun kehittdmiseksi tarvittava data on sopivassa muodossa ja helposti saata-
villa sovellusten eri kehittajille. Sopimuskdytantdjen ja hinnoitteluperiaatteiden pitdisi olla selkeita ja
mahdollisesti datavarastojen keskitettyja muutamalle toimijalle, joilta data saadaan kaytt6on sopi-
vassa muodossa, etenkin mikali palvelussa on tarvetta useista eri lahteistd saatavien ilmastotietojen
yhdistamiselle. Huomioitavaa on siis myos, ettd sddhavainto ja etenkin ennuste eivdt ole ainoa
havainto, joka kiinnostaa asiakasta. Sddhavaintoa ja ennustetta olisi hyva taydentda muilla ymparis-
tohavaintotiedoilla, mikali palvelu sita edellyttaa ja asiakastarve 16ytyy.

VTT:n tutkimuksen mukaan yhteiskunnalle tulevia hyotyja voidaan viela lisata merkittavasti palveluja
kehittamalla. Tulevaisuudessa on mahdollista, ettd yksi saatietopalveluihin sijoitettu euro vuodessa
tuo jopa kymmenen euron edestd erilaisia hyotyja. Tama edellyttaa kuitenkin palveluiden kehitta-
mistd, niiden saatavuuden ja kadytettdvyyden parantamista seka viestintavalineiden kehittymista.
My®s tietoisuuden palveluiden hyddyista tulee lisaantya™.

4.3 Tiheiden kaupunkisaahavaintojen tulevaisuuden visio

Yhtend haastatteluissa esitettynd mahdollisena tulevaisuudenvisiona oli, ettd ymparistotietohavain-
nosta tulee mahdollisesti tulevaisuudessa osa kaupungin infrastruktuuria samalla tavalla kuin tiever-
kosto, WLAN-verkot, katuvalaistus tai liikennevalot jo ovat. Jossain vaiheessa kaupungit ja kunnat

Y VTT, limatieteen laitoksen saapalveluiden hyddyt ja arvo yhteiskunnalle, 2007
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todennakdisesti nakevat sen taloudellisen hyédyn jonka saa- tai ilmastohavainto ja etenkin ennuste
seka havaintojen ja ennusteiden perusteella kehitettavat palvelut voivat tuoda. Saastdja voi syntya
esimerkiksi terveydenhoitokustannuksissa (esimerkiksi vdihemman liukastumisvammoja, hoidettavaa
astmaa ja muita ilman epapuhtauksista aiheutuvia hengitystievaivoja). Esimerkiksi Helsingin tapauk-
sessa Testbed-alueella palvelun toteuttaja/tilaaja voisi olla Helsingin seudun ymparistopalvelut.
Palveluista syntyneet kustannukset katettaisiin saavutetuilla ja mitattavissa olevilla saastoilla.

5 Helsinki Testbedin liiketoimintaideoita

5.1 TyoOpajoissa esiinnousseet ideat

Hankkeen ensimmaisen tybpajan ideariihessd, jossa lasna oli noin 20 osallistujaa, ideoitiin uusia
liilketoimintaideoita, jotka voivat hyodyntaa Helsinki Testbedid. Suuresta joukosta ideoita valikoitui
ideoiden valintaprosessin kautta seitseman, joilla nahtiin olevan kaupallista potentiaalia. Nama olivat:

Pukeutumiseen liittyvat sdapalvelut

Liikenne- ja navigointisaapalvelut

Kiinteistoihin liittyvat saapalvelut

Tapahtuma- ja harrastesaapalvelut
Kaupunkitulvavaroituspalvelut

Todelliseen saahan perustuvien virtuaalipelien kehittaminen

NoukswnNR

Kayttajaprofiloitu sdatieto

Naista kolme ensimmaista valittiin jatkojalostettaviksi toiseen tydpajaan. Luvuissa 5.2-5.4 on tarkas-
teltu naitd kolmea ideaa tarkemmin. Muita ideoita on kasitelty lyhyemmin luvuissa 5.5-5.7. Kadytta-
japrofiloitua sadatietoa ei ole tarkasteltu erikseen. Lisaksi taulukossa 5.1 on esitetty listaus muista
ideoinnin tuloksena syntyneista liiketoiminta-aihioista.
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Taulukko 5.1. Ideointitydpajassa esiin nousseet ideat, joita ei valittu jatkojalostettaviksi.

Sadapaivakirja

Aurinkosateilyn tuottoennuste

Matonpesusaa

Vesialueiden tasmasaa/

jaapalvelu

Tarkka sinilevdennuste

Webyhteisdpalvelu sdadsta

Auton talvihuoltovahti

Tasmallinen liukkausvaroitus

Kauppiaille saariippuvaisten

tuotteiden menekkiennuste

"Helsinki Green Zone”

Lentokenttien saapalvelu

Saatiedot ja nettipaivakirja

Palvelu laatii aurinkosdhkén/lammon
tuottoennusteen

Palvelu suosittelee maton pesulle
otollisen ajankohdan

Palvelu tuottaa jadtymisennusteen
kannykkaan

Palvelu tuottaa vesialueiden
sinilevdennusteen

Palvelu tuottaa saaharrastajille webyh-
teisopalvelun, jossa voi tehda saaprofii-
lin, tayttaa saapaivakirjaa, tutkia saa-
palveluja, keskustella muiden kanssa

Palvelu tuottaa autoilijoille suosituksen
renkaiden vaihdon ajoittamisesta,
talvihuollosta jne.

Riskiryhmille tekstiviestina kaupungino-
sakohtainen liukkausvaroitus

Kauppiaille tuotetaan saariippuvaisten
tuotteiden menekkiennuste, joka yhdis-
tetdan ihmisvirtaennusteeseen

Palvelu yhdistaisi liikenneinfon ja sda-
tiedot seka paikannustiedon. ”Pay as

you drive” konsepti

Tarkemmat ennusteet liukkaudesta ja
jaanpoiston tarpeesta
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Puutarhaviljelija
”Saafriikki”

Tavallinen saasta kiinnostunut
kuluttaja

Aurinkosdhkon tuottaja/ ostaja

Matonpesijat

Veneilijat

Yksityishenkilot

Sadadharrastajat

Autoilijat
Autotalot
Renkaiden vaihtoyritykset

Vakuutusyhtiot

Kaupunki asiakkaana (saastoa
sairaanhoitokustannuksissa)

Kauppiaat

Kaupunki, jonka tavoitteena on
vahentaa ruuhkia ja paastoja

Lentokentat



5.2 Pukeutumiseen liittyvat saapalvelut

Idean kuvaus

Kehitettdavassa palvelussa sdatieto ja ennuste maarittelevat vaatevalinnat. Palvelussa maaritelldan
sadriippuvaiset vaatetyypit, joiden valinta perustuu paivan tai seuraavien paivien sddennusteisiin. Eri
asiakasryhmille maaritelldaan erilaiset vaatevalinnat, jotka sopivat vallitseviin sddolosuhteisiin seka
suunniteltuihin aktiviteetteihin ja harrastuksiin.

Asiakkaat

Kohderyhmina ovat paivakoti-ikdiset ja kouluikaiset lapset, urheilijat, harrastajat ja tavalliset kulutta-
jat. Asiakkaana voi olla my6s vaatevalmistaja, joka voi vahvistaa imagoansa tarjoamalla vaatevalin-
tapalvelun. Palvelu voi toimia my6s markkinointikanavana uusille tuotteille. Brandin vahvistaminen
toimisi erityisesti urheiluvaatteiden ja lasten ulkoiluvaatteiden valmistajien osalta.

Myos matkailijat voivat olla yksi kohderyhma. Helsinkiin tai muihin kaupunkeihin laivalla tai lentden
saapuville matkustajille annetaan pukeutumissuositus etukdteen. Matkanjarjestajat voisivat jo
lentokentédlld antaa pukeutumisohjeita, jotka sopivat valitseviin ja ennustettuihin sddolosuhteisiin.
Matkanjarjestdjat ja lentoyhtiot voivat tarjota palvelua lisdpalveluna, joka vahvistaa asiakastyytyvai-
syytta ja imagoa.

Asiakastarve

Tavoitteena on asiakkaan eli loppukayttadjan elaman helpottaminen ja terveyden edistdminen oikei-
den vaatevalintojen avulla. Yrityskohderyhmdssa vaatetusvalintapalvelun tarjoaminen olisi osa
yrityksen markkinointia, jolla vahvistetaan yrityksen imagoa seka tarjotaan parempaa asiakaspalve-
lua. Palvelu tarjoaa myds mahdollisesti markkinointikanavan yrityksien tuotteille. Palvelu voitaisiin
esimerkiksi tarjota kanta-asiakasetuna.

Markkinat Testbed-alueella

Markkinoiden koko Testbed-alueella on noin 1 milj. kuluttajaa. Erityisid kohderyhmia/asiakasryhmii
identifioitiin useita, joista merkittdvimpia voisivat olla:

e Paivakoti-ikdisten vanhemmat

e Tyomatkapyorailijat

o Paakaupunkiseudulle saapuvat turistit

e Ulkona tyoskentelevat; rakennustydmaat, satamat

Markkinat globaalisti

Globaalia potentiaalia arvioitaessa voidaan ajatella, etta saatietoa tarvitaan ja etta palvelua voitaisiin
tarjota mihin tahansa maailmalla. Teknologian tasolla on kuitenkin eroja eri markkinoiden valilla.
Lisdksi on kulttuurieroja, jotka vaikuttavat kohderyhmien kiinnostukseen palvelua kohtaan.
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Kuka maksaa ja mista maksaa?

Lahtokohtaisesti loppukuluttaja maksaa palvelusta. Palvelu voi olla erillinen maksullinen palvelu
esimerkiksi kuukausiveloituksella tai palvelu voi olla jonkin vaatteen hinnassa mukana tietyn ajan,
jonka jalkeen palvelun jatkamisesta tehdaan erillinen sopimus.

Ammattikaytossa (esimerkiksi rakennusliike) yritys voi myos olla palvelun maksaja. Epatodennakoi-
sempaa on, ettd palvelusta maksaisi jokin julkinen taho.

Helsinki Testbedin rooli

Testbedin roolina olisi pddosin tarjota paikallisesti tarkka ennuste alle 6 tunnin pdahan. Sita pidem-
milla aikajaksoilla Testbedin rooli olisi pienempi. Tarvittaessa Testbed voisi tarkentaa ennustetta
lyhyella aikavalilla reaaliaikaisesti.

Tarvittavat kumppanit ja jatkotoimenpiteet

Palvelun toteuttamiseksi tarvitaan useita eri yhteistyokumppaneita. Joitakin mahdollisia kumppanei-
ta ovat: limatieteen laitos, Vaisala, jokin teleoperaattori ja muutama johtava vaatetusalan yritys seka
palvelun toteuttava yritys. Suomalaisia vaatetusalan yrityksid, jotka voisivat olla kiinnostuneita
palvelusta, ovat esimerkiksi Reima, Jesper Junior, Luhta (Rukka), Halti jne.

Palvelua toteuttamaan tarvitaan IT-alan yritys, joka rakentaa sovelluksen, sekd mahdollisesti tele-
operaattori, joka valittda palvelun loppukayttdjalle. Palvelun rakentamista edeltdisi kayttaja- ja
markkinatutkimus, jossa ensin kartoitetaan markkinapotentiaali ja asiakastarpeet palvelun suunnit-
telun pohjaksi.

Palvelun kehittaminen vaatii jonkin verran tietoa vaatetusfysiologiasta. Esimerkiksi tyoterveyslaitos
voi tuottaa hyddyllistad tietoa konseptiin liittyen ja voisi olla muutenkin mukana kehittamassa kon-
septia. Toimenpiteena suositeltiin ensin markkinatutkimuksen jalkeen koemarkkinointia pienemmal-
le ryhmalle. Palvelusta ehdotettiin modulaarista ja raataloitavaa, jolloin voitaisiin aloittaa tietylla
asiakasryhmalla. Palvelun ymparille voitaisiin perustaa uusi yritys, joka tarjoaa pukeutumisneuvon-
tapalvelua.

5.3 Liikenne- ja navigointisaapalvelut

Idean kuvaus

Palvelu tuottaa paikallisen reaaliaikaisen saatiedon ja lahituntien sadennusteen mobiileihin paate-
laitteisiin sekd navigaattoreihin. Sdatieto tarjotaan sille reitille, jonka autoilija tai pyorailija on valin-
nut. Saatiedon lisdksi myos ilmanlaatundkokulma haluttiin myds mukaan palveluun. Palvelua halut-
tiin kehittaa sellaiseksi, etta se sisdltda myos terveyspalvelun asiakkaan ilmanlaadun parantamiseksi.
Kayttdjan nakokulmasta kyseessa olisi siis monialapalvelu, jossa voi painottaa joko saata tai terveys-
nakokulmaa.

Lisdelementtinad palveluun voisi jatkossa kytkead liikenteen ongelmat yhteiskunnan ndkdkulmasta.
Nama voisivat olla taustavaikuttajana, jolloin palvelu liittyisi globaaliin megatrendiin liikenteen
aiheuttamista vaikutuksista mm. hengityselinsairaudet, ruuhkat yms. huomioiden. Testbed-
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tyyppinen anturiverkosto voi olla tiedontuottajana palveluissa monissa suurkaupungeissa. Myds
crowd-sourcing tyyppinen tiedonkeruu eli tiedonkeruutapa, jossa kadyttajajoukko kerda havaintoda-
taa, voisi tulla kyseeseen, mikali tiheda anturiverkkoa ei ole kaytettavissa. Talléin datan laatuun tosin
tulisi kiinnittaa huomiota ratkaisua rakennettaessa.

Visiona esitettiin, ettd jarjestelma tuottaa tietoa myos julkisen liikenteen hinnoitteluun, jossa ilman-
laatu voitaisiin huomioida yhtena tekijana, joka vaikuttaa esimerkiksi ruuhkamaksuihin tai pysakoin-
timaksuihin.

Palveluun voitaisiin myos lisatd adrimmaisten sadilmididen ennustamiseen liittyvat ennaltaehkaise-
vat toimenpiteet kuten varoituspalvelut.

Asiakkaat

Loppukayttdja on autoilija tai aktiivinen pyordilija. Autoilija voi olla yksityisautoilija tai ammatikseen
ajava. limanlaatutietoja sairautensa vuoksi tarvitsevat (tdsméasaa- ja ilmanlaatupalvelut) voivat myos
olla yksi kohderyhma.

Palvelun kayttajind/tarjoajana voivat myos olla viranomaiset seka esimerkiksi vakuutusyhtiot, jotka
tarjoavat kyseista palvelua, joka parantaa liikkenneturvallisuutta.

Asiakastarve

Asiakas eli autoilija saastdad aikaa valttamalld ruuhkia ja ennakoimalla sddolosuhteista aiheutuvia
olosuhteita. Autoilija voi paremmin ottaa huomioon liukkaat tai lumiset olosuhteet ja mahdollisesti
tehda reittivalintoja saamansa tiedon mukaan tai aikatauluttaa reittinsa tai lahtdénsa paremmin.
Turvallisuus parantuu, kun autoilija voi ottaa huomioon vallitsevat ja tulevat olosuhteet ja voi pa-
remmin varautua esimerkiksi teiden liukkauteen.

Pyorailija voi ajoittaa matkansa sateettomaan hetkeen. Liikenneturvallisuus parantuu, kun voidaan
ottaa huomioon vallitsevat ja tulevat olosuhteet sekd varautua esimerkiksi teiden liukkauteen.

Palvelun avulla, mikali siihen yhdistettdisiin myo6s ilmanlaatutieto, voidaan myds yllapitaa terveytta.
Terveyden yllapitaminen on myds viranomaisintressi, jokaisen kansalaisen ja etenkin tiettyjen eri-
tyisryhmien kuten astmaatikkojen kiinnostuksen kohde.

Ideana esitettiin, ettd esimerkiksi alennuksia voitaisiin suunnitella julkiseen liikenteeseen sen mu-
kaan, minkalainen ilmanlaatu on. limanlaadun tai ruuhkien mukaan porrastetut parkkimaksut voisi-
vat olla mukana konseptissa. Jos kyseiset elementit otetaan mukaan, tarvitaan myos tasmallista
asiakkaille valitettavaa tietoa siitd, miten paljon tandan julkisen liikenteen liput maksavat ja mita
auton kayttd maksaa.

Markkinat Testbed-alueella

Paakaupunkiseudulla liikkuu pdivittdain kymmenidtuhansia autoilijoita, joita palvelu voisi kiinnostaa.
Kayttdjina voisivat olla myos julkista liikennetta kayttavat seka pyorailijat ja kavelijat.

Viranomaisella voi olla intresseja rajoittaa autoilua tiettyihin vuorokauden aikoihin; esimerkiksi
parkkimaksut voisivat olla korkeampia tiettyind aikoina. Ajanjaksot voisivat olla riippuvaisia myos
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ilmanlaadusta (kansainvélisesti tdssa on ehkd enemman potentiaalia kuin Suomen olosuhteissa,
jossa ilmanlaatuongelmat eivat ole yhta kriittisia kuin monissa maailman metropoleissa).

Markkinat globaalisti

Tyoryhmassa todettiin, etta tata palvelua voitaisiin tarjota missa pdin maailmaa tahansa. Euroopassa
kuolee vuosittain 300 tuhatta ilmanlaadusta johtuvista sairauksista, mika indikoisi, ettd ilmanlaatu-
palvelun kytkeminen mukaan voisi olla kiinnostavaa myds eurooppalaisella tasolla. Globaalisti esiin-
tyy paljon darimmaisia sadolosuhteita, jotka voivat alueellisesti luoda tarvetta kyseisille saa- ja ilman-
laatu palveluille. Tietoa voisi periaatteessa jakaa missa vain, jossa olisi maksavia asiakkaita seka
riittdvan kehittynyt teknologia yleisessa kdytossa. Peruspaketin kayttajiksi voitaisiin saada 400 mil-
joona asiakasta ja erityispalveluiden 40 miljoonaa. Kuluttajat ja viranomaiset olisivat paaosin palve-
lun asiakkaina.

Kuka maksaa ja mista maksaa?

Palvelusta maksaa joko loppuasiakas, joka haluaa paikallisen reittisadtietoennusteen paatelaitee-
seensa tai paatelaite-/ palvelutuotteen valmistaja, joka pystyy tarjoamaan asiakkaalleen ominaisuu-
den, jolla lisata tuotteensa houkuttelevuutta. Maksajana voi myos olla viranomaistaho, joka tarvitsee
palvelua vélineena esimerkiksi kansanterveyden yllapitoon. Kayttdjakohtainen maksu tulisi maksaa
ainakin lisdpalveluista ja kohdennetuista palveluista.

Helsinki Testbedin rooli

Helsinki Testbed tuottaa tdssa konseptissa tiheda mittaustietoa ja muutaman tunnin ennustetiedon.
Helsinki Testbedin roolina olisi tdssa konseptissa mahdollisesti myds ilmanlaatutietomallin tuottami-
nen kaupunkialueelle. Testbedin tiimoilta voitaisiin pilotoida ja testata ilmanlaatuindeksia, suorittaa
rajapintojen ylitysten testausta seka rakentaa vaadittavaa teknista arkkitehtuuria.

Mita vaaditaan palvelun toteuttamiseksi

Palvelun toteuttamiseksi tarvitaan useita yhteistydkumppaneita. Palvelun toteuttamisketjussa olisi-
vat mm. lImatieteen laitos, Vaisala seka jokin operaattori sekd mobiilipaatelaitteiden tai navigaatto-
rien valmistaja. Autoliitto, pyorailijat, ratahallinto, Trafi ja sidosryhmat voitaisiin kytked mukaan
ideointiin ja kehitystyohon.

Liikenteen turvallisuusvirasto Trafin paatehtava on vastata liikennejarjestelman saadntely- ja valvon-
tatehtdvista, kehittaa aktiivisesti liikennejarjestelman turvallisuutta ja edistda liikenteen ymparis-
toystavallisyytta. Liikenteen turvallisuusviraston tavoite on, ettd Suomen liikennejarjestelman turval-
lisuus ja ymparistoystavallisyys ovat kansainvalista huippuluokkaa. ' Siksi Trafin mukaan kytkeminen
hankkeeseen olisi jarkevaa.

1 www.trafi.fi
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Toimenpiteet ja aikataulu

Hankkeen tiekartan laatiminen on tydryhman mukaan hankkeen eteenpainviemisessda ensimmainen
askel. Palveluja voidaan kehittda eri tarpeista lahtoisin ja erilaisille kohderyhmille. Laaditaan ensin
kokonaiskuva kehitettavasta palvelusta ja asiakkaista ja sitten suunnitelmat ensimmaisiksi palveluiksi.
Monia pienia palveluja olisi kytkettdvissa yhteisen sateenvarjon alle. Paikallistarpeiden ja eri kohde-
ryhmien tarpeiden identifioiminen on olennaista seka yhteiskunnallisten intressien tunnistaminen.
Ansaintamallin laskenta olisi yksi vaihe seka kriittisten kohtien ja vaadittavien kumppaneiden tunnis-
taminen.

Ensin kaynnistettadisiin T&K-hanke ja pilotointi EU-rahoitteisena hankkeena Suomessa. 2011 tehtai-
siin markkinaselvitys ja standardointi. 2012 kdynnistyisi tutkimushanke ja sen pilotointi. 2013 toteu-
tettaisiin hankkeen kaupallistaminen. Samalla kdynnistettaisiin rinnalla Kiinaan suuntautuvan hank-
keen valmistelu.

Hankkeessa tulisi tehda testauksia esimerkiksi Helsingin seudulla, perustuen vapaaehtoisiin ilmoit-
tautuneisiin. Kaupungin pitdisi olla mukana olennaisena yhteisty6kumppanina. Palvelulle on vaikeaa
saada markkinaa, mikali sitad ei saada kytkettya isompaan kokonaisuuteen tai se ei saa yhteiskunnal-
lista tukea.

Jatkotydssa olisi arvioitava, olisiko malli, jossa kayttdjat tuottavat havaintoja, toimiva konsepti joko
Suomessa tai maailmalla. Tassa mallissa pitaisi tosin kiinnittda erityista huomiota selkeasti virheelli-
sen datan tarkistamiseen ja pois sivoamiseen palvelun laadun varmistamiseksi.

5.4 Kiinteistonhallintapalvelu

Idean kuvaus

Kiinteistoyhtiolle tai taloyhtidlle, my6s omakotiasujalle sekd myods mokkildiselle tarjotaan palvelu,
joka ottaa huomioon sddtilan ja sddennusteen kiinteistdon lammitystda sekd kiinteiston ja piha-
alueiden kunnossapitoa suunniteltaessa.

Sadtiedosta on linkki mahdolliseen kiinteistbautomaatiojarjestelmaan tai lammitysjarjestelmaan,
jolloin tuleva saatila voidaan huomioida lammityksessa tai viilennyksessa.

Kiinteistolle luodaan sdapaivakirja. Sddpaivakirjaa seuraamalla voidaan jalkikateen seurata esimer-
kiksi sdan vaikutusta [ammityskustannuksiin.

Palveluun kuuluisi mahdollisesti myds sdaatiedon kohdekohtainen rdatalointi todellisten mittaustu-
losten mukaiseksi ja mahdollisen kiinteistokohtaisen mittaustiedon jakaminen muille.

Asiakkaat

e Kiinteistoyhtiot

e Huoltoyhtiot

e |sannditsijat

e Taloyhti6t ja omakotiasunnot
e Vapaa-ajanasunnot
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Asiakastarve

Kiinteistoyhtidilld on tarve suunnitella kiinteistéjen kunnossapitoa ja ylldpitoa sekd piha-alueiden
yllapitoa tehokkaasti ja palvelun laatua parantaen.

Kiinteistdon energiansadstopotentiaalia voitaisiin parantaa ottamalla huomioon hetkellinen saatilan-
ne sekd ennuste tulevasta lampétilasta ja tuuliolosuhteista, jotka vaikuttavat lammitystarpeeseen.
Liittdminen automaatioon on tarpeellista, mikali kiinteistossa on kiinteistdautomaatio jarjestelma.
Automatisoidut varoitukset ja toimenpidesuositukset olisivat olennainen osa palvelua.

Palvelut saastdvat loppuasiakkaan kustannuksia, parantavat eldamanlaatua ja turvallisuutta seka
edistdvat kiinteiston kuntoa ehkdisemalla kosteusvaurioita, lumikuormista syntyneita kiintean omai-
suuden vahinkoja jne.

Markkinat Testbed-alueella

Tyoéryhman mukaan markkinapotentiaalia Testbed-alueella 16ytyy, mikali palveluja kehitettdisiin
kayttajalahtoisesti. Alueella on paljon potentiaalisia asiakkaita. Alla on esitetty tyoryhman tekema
arvio:

e Taloyhti6t 35 000

e Omakotitalot 100 000

e Vapaa-ajanasunnot 30 000

e Liikekiinteistot/teollisuus 50 000
e Vuokrataloyhtiot

e  Vakuutusyhtiot

Tyoryhman alustavan arvion mukaan 10 % yllamainituista voisi hyodyntaa kehitettavia palveluja.

Markkinat globaalisti
Globaalisti edelld mainittujen lisdksi asiakkaina voisivat kansainvalisesti olla myos:

e Vahittdiskaupanketjut

o Hotelliketjut

e Matkanjarjestajat

e Maatalous

e Viininviljely

e Tapahtumajarjestdjat

e Ymparistoraportointipalveluyritykset
e Energiansaastdsuunnittelijat

Kuka maksaa ja mista maksaa?

Kuluttaja-asiakkaat

Tyoryhman arvion mukaan palvelu ei valttamatta olisi riittavan kiinnostava yksistdaan kuluttajille.
Hy6ty/kustannussuhde ei tydryhman arvion mukaan olisi riittdva. B2C- palvelut voisivat olla osana
muuta palvelutuotantoa lisdarvopalveluna. Kuluttajat ostavat osana muita palveluita, joissa Testbed

25



palvelut ovat jyvitettyina hintaan. Pelkdstdan energianseuranta ei valttamatta riittaisi, joten palvelu
olisi liitettava asumisenlaatu- ja muihin lisdarvopalveluihin.

Yritysasiakkaat

Palvelu myydaan lisensoituna osana kiinteiston yllapitojarjestelmia ja muita palveluita. ICT-palvelun
kehittajat olisivat todennakoisesti valmiit ostamaan dataa osaksi palveluitaan. Tyéryhma arvioi, etta
olisi kehitettava ainakin freemium/preemium mallit. Palvelua myydessa hyoty suhde pinta-alaan
tulisi tuoda esiin (isot ikkunat/ vetoiset seinat/ eristystaso/ ldmmitysjarjestelman viive/ saatojarjes-
telma). Tyéryhman mukaan lainsdadanndn kautta tulisi edistda paikalliseen sddhan kytkettyja ener-
giakdytonohjauspalveluita.

Toteutus ja tarvittavat kumppanit

Palvelun toteuttamiseksi tarvitaan useita yhteistydkumppaneita. Joitakin yhteisty6kumppaneita
voisivat olla limatieteen laitos, Vaisala, teleoperaattori seka kiinteistdalan yhteistydkumppaneita.
Palvelun toteuttamiseksi tarvitaan it-alan yritys, joka tekee sovelluksen, joka soveltuu mm. isannoit-
sijoita palvelevan saatiedon jalostamiseen seka mahdollisesti kiinteiston ohjaukseen. Jotta energian-
saastopotentiaali voidaan hyodyntaa, tarvitaan linkki sadatiedoista ja ennusteesta mahdolliseen
kiinteistbautomaatiojarjestelmaan. Palvelun ympadrille voitaisiin perustaa uusi yritys, joka tarjoaa
kyseista palvelua mutta ennen tita vaihetta tarvitaan tydoryhman mukaan tarkat hyoty/kustannus
analyysit.

Aikataulu

Aluksi tarvitaan selked liiketoimintasuunnitelma, jakelukanavat/markkinointikanavat sekd sitoutu-
neet partnerit, jotta voitaisiin varmistua tuotteen/palvelun toimivuudesta ja hyodyllisyydesta sek&
tuottopotentiaalista.

Hanke kdynnistyisi 100 000 euron pilottivaiheella, josta siirryttaisiin liiketoimintasuunnitelman proof-
of-concept-vaiheeseen. Palvelu tulisi lanseerata Suomen markkinoille vuoden jalkeen pilotista. Pilotti
tulisi toteuttaa myos globaalisti alueella, jossa on olemassa tarve jadhdytykselle, esimerkiksi Keski-
Euroopassa.

Tavoitteena olisi siirtya kansainvadlisten partnereiden kanssa kansainvalisille markkinoille kayttden
niitd jakelukanavina. Tdssa tapauksessa kyseeseen tulisivat laitteisto- kiinteistbautomaatiovalmista-
jat, palveluntuottajat jne.

5.5 Tapahtuma- ja harrastesaapalvelu

Idean kuvaus

Tapahtumasaapalvelu olisi tilapdinen itse-konfiguroituva mittausverkko (saa, ilmanlaatu). Asiakkaan
ostettua tapahtumaan lipun netin kautta saa asiakas kannykkaan kayttoliittyman. Kayttoliittyman
kautta asiakas saa saadilmoitukset, mahdolliset sddvaroitukset sekad pukeutumisohjeet kyseiseen
tilaisuuteen. Havaintotiedot olisivat myds tapahtumanjarjestdjan, jarjestyksenvalvojien, palveluntar-
joajien seka pelastuslaitosten kaytossa.
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Asiakkaat

Asiakkaita olisivat tapahtumanjarjestajat kuten urheilukilpailut, festivaalit, ndyttelyt, messut jne.
Asiakkaita ovat my06s tapahtumassa kavijat seka tapahtuman osatoteuttajat. Potentiaali on globaali.

Asiakastarve johon vastaa

Tapahtumanjarjestdja pystyy suunnittelemaan paremmin logistiikan, tilaamaan tuotteita sekd suun-
nittelemaan tapahtuman asiakkaiden tarpeet huomioiden. Kavija maksaa mukavuudesta seka siit3,
etta pystyy varautumaan mahdollisiin sdan aariolosuhteisiin paremmin.

5.6 Kaupunkitulvavaroitus palvelu

Idean kuvaus

Palvelu varoittaa kaupunkitulvista ennakkoon. Kaupunkitulvien ennustuspalvelu mahdollistaa kau-
punkitulvien ennakoinnin ottamalla huomioon paikallisen sadennusteen ja mahdolliset rajut saailmi-
ot. Palvelu mahdollistaa ennakkovaroituksen asukkaille, viranomaisille, kiinteistoyhtidille, isdnnoitsi-
joille seka viranomaisille ja pelastuslaitoksille, jolloin on mahdollista ryhtya ennakoiviin toimiin.

Asiakkaat

Yksityishenkilot, asunnonomistajat, kiinteistdoyhtiot, isannoitsijat, pelastuslaitokset seka eri viran-
omaiset olisivat palvelun asiakkaita. Palvelun asiakkaat voivat sijaita Suomessa mutta palvelulla olisi
suuri potentiaali globaalisti suurissa asutuskeskuksissa, joissa tulvariskit ja frekvenssi ovat usein eri
luokkaa kuin Suomessa.

Asiakastarve johon vastaa

Asiakkailla on tarve varautua tuleviin tulviin. Varautuminen voi tarkoittaa omaisuuden tai henkil6i-
den turvaamista tai tulvan ehkdisemiseen tdhtdavien toimien kdynnistamisen ennakkoon, jolloin
tulvatilanne voidaan mahdollisesti estda. Pelastuslaitoksilla on tarve ennakoida tarvittavia toimia ja
resursseja seka suunnitella niiden allokointia eri alueille, jolloin pelastustoimen laatu ja tehokkuus
paranevat.

5.7 Pelimaailman sovellukset

Idean kuvaus

Palvelussa oikea sddtieto otettaisiin mukaan elementtina virtuaalipeleissd. Kohderyhmina olisivat
pelimaailman sovellukset, joihin halutaan reaaliaikaista sdatietoa tai sadennusteita.

Kuka on asiakas

Peleja kehittavat yritykset, jotka haluavat kehittda uusia innovatiivisia peleja, joissa paikallissda on
elementtina pelissa.
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Asiakastarve

Asiakas maksaa ominaisuudesta tai piirteesta, joka tuo lisdarvoa pelaamiseen.

6 Yhteenveto

Yleiselld tasolla voidaan todeta, ettd Suomen saatietopalvelut ovat maailman huippuluokkaa. Taman
pitdisi mahdollistaa uusia laite-, jarjestelma- ja osaamisvientimahdollisuuksia alan palveluyrityksille
ja laitevalmistajille. Helsinki Testbed-hankkeessa on keskitytty tdhan asti pitkalti tutkimustoimintaan.
Talla alueella on saavutettu merkittavia tuloksia ja on onnistuttu rakentamaan kansainvalista yhteis-
tyota, mika on ollut Testbed hankkeen yksi tavoite. Helsinki Testbedin tarjoama tihed sdadhavainto-
palvelu ei toistaiseksi ole onnistunut taysin odotusten mukaisesti tavoitteessaan synnyttda uusia
kaupallisia palveluja ja saatietoon perustuvaa uutta liiketoimintaa. Taman hankkeen ja selvityksen
tavoitteena on edistdd Helsinki Testbedin tarjoaman tihedn mittausverkoston tarjoaman saatiedon
kaupallistamista ja uusien palvelukonseptien kehittamista.

Hankkeessa tehtyjen asiantuntijahaastattelujen ja taustaselvityksen perusteella voitiin todeta, etta
asiakastarpeita saapalveluille ja erilaisille sdatietoon perustuville palvelukonsepteille on runsaasti eri
asiakassegmenteissd etenkin, kun asiaa tarkastellaan globaalilla tasolla. Periaatteessa on olemassa
hyvat edellytykset kehittdad erityyppisia palveluja useille eri sektoreille. Samalla on kuitenkin hyva
pitdd mielessd, ettd palvelujen kehittdminen massamarkkinoille on haasteellista. On |6ydettava
oikeat palvelut, tehokkaat jakelukanavat ja kumppanit, jotta toiminnasta tulisi kannattavaa. Yritys-
asiakkaiden osalta on helpompi arvioida palveluiden kannattavuutta ja asiakashyddyt ovat helpom-
min arvioitavissa (sadstopotentiaali, toiminnan tehostaminen, palvelun paraneminen jne.)

Hankkeen puitteissa jarjestettiin kaksi tyopajaa. Ensimmaisessa tyopajassa ideoitiin paikalliseen
saatietoon perustuvia kaupallisia palveluja seka valittiin kolme parhaaksi arvioitua ideaa jatkojalos-
tettavaksi. Ideoita kehitettiin toisessa tyopajassa. Tydpajan osallistujien valitsemat jatkojalostetavat
palvelukonseptit olivat: pukeutumiseen liittyvat sadpalvelut, liikenne- ja navigointisdapalvelu seka
kiinteistonhallintapalvelut.

Pukeutumiseen liittyvdssd sddpalvelussa sdatieto ja ennuste maarittelevat vaatevalinnat. Palvelun

avulla madritelladn saariippuvaiset vaatetyypit, joiden valinta perustuu paivan tai seuraavien paivien
sddennusteisiin. Eri asiakasryhmille maaritelladn erilaiset vaatevalinnat, jotka sopivat vallitseviin
sddolosuhteisiin seka suunniteltuihin aktiviteetteihin ja harrastuksiin. Palvelun asiakkaina olisivat
kuluttajat seka yritykset, joille saatiedolla on oleellinen merkitys.

Liikkenne- ja navigaatiosddpalvelu tuottaa paikallisen reaaliaikaisen sadatiedon ja Idhituntien sdden-
nusteen mobiileihin paatelaitteisiin sekd navigaattoreihin. Sdatieto tarjotaan siltd reitiltd, jonka
autoilija tai pyorailija on valinnut. Jatkojalostustytpajassa ilmanlaatunakdkulma haluttiin myos
mukaan palveluun tdaydentamaan sita. Kayttdjan nakokulmasta kyseessa olisi siis monialapalvelu,
jossa voi painottaa joko sdata tai terveysnakdkulmaa. Palvelun asiakkaina ovat kuluttajat seka yrityk-
set ja mahdollisesti my6s kaupunki, joka tarjoaisi palvelua esimerkiksi ruuhkien hillitsemiseksi.

Kiinteisténhallintapalvelu huomioisi sdatilan ja sadennusteen kiinteiston [ammitysta seka kiinteiston

ja piha-alueiden kunnossapitoa suunniteltaessa. Saatiedosta on linkki mahdolliseen kiinteistéauto-
maatiojarjestelmaan tai lammitysjarjestelmaan, jolloin tuleva saatila voidaan huomioida lammityk-
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sessa tai viilennyksessa. Palvelun asiakkaina olisivat lahinna kiinteistd- ja taloyhtiot seka kiinteiston
yllapitoon ja huoltoon liittyvat tahot.

Valitut palvelut ja niiden kehittdaminen edellyttavat useiden toimijoiden kytkemisen mukaan palvelu-
jen kehittamiseen, ansaintamallin maarittamisen, tarkan liiketoimintasuunnitelman laatimisen seka
rahoituksen jarjestamisen pilotointi-, kehitys- ja toteutusvaiheisiin. Kunkin palvelun osalta on ana-
lysoitava tarkemmin, mitka ovat markkinat, kohderyhmat, jakelukanavat ja paayhteistydkumppanit.
Arvioitava on my0s keskitytadankd ensin Suomeen vai edetdadankd mallilla, joka mahdollistaa konseptin
kopioimisen ja lanseeraamiseen esimerkiksi Kiinan kasvaville markkinoille, jotka saattavat kiinnostaa
joitakin yhteistydkumppaneita. Olennaista on myos kartoittaa olemassa olevat kilpailijat ja palvelut.

Helsinki Testbed konseptia arvioitaessa todettiin, ettd lahituntien sddennusteen puute on talla
hetkellad yksi seikka, joka saattaa vaikuttaa kaupallisten palvelujen kehittymiseen. Kaikki jatkojalos-
tettaviksi valitut ideat ja palvelukonseptit vaativat kdytannossa jonkinlaista sédennustetietoa, koska
ne sisaltdavat toiminnan ennakointia ja suunnittelua. Lisdksi liikenne ja navigaatiosaapalvelussa hyo-
dynnettaisiin myos ilmanlaatutietoa. Paikallissddn ldhiennustetiedon tarjoaminen Testbedin kautta
loisi selvasti paremman pohjan kaupallisten palvelujen kehittamiselle, koska ne pitkalti perustuvat
ennusteisiin. Suurin osa muistakin selvityksessa identifioiduista palveluista ja ideoista edellyttavat
sddennustetta tai muita ymparistomittauksia (esim. ilmanlaatu, siitepoly) lahituntien osalta.

Kaupallisten palvelujen kehittaminen edellyttda aktiivisia yritysvetureita. Onnistuminen vaatii sen,
ettd mukaan saadaan aktiivisia, sitoutuneita toimijoita, jotka nakevat uusissa palveluissa kaupallista
potentiaalia ja jotka ovat valmiina kehittdmaan palveluja asiakaslahtoisesti. Arvoketjusta puuttuvat
pitkalti talla hetkelld sellaiset pk-yritykset, jotka jatkojalostaisivat sdaddataa asiakkaille. Alustavan
arvion mukaan vaikuttaa siltd, etta talla alueella olisi mahdollisuuksia uusien palvelujen kehittami-
seen, mutta veturiyrityksia on vaikea |0ytaa. Tarkeda olisi myos saada julkinen sektori (esim. joku
kaupunki) mukaan tukemaan palvelujen kehittdmistd sekd hydodyntamaadn kehitettdvia palveluita
omassa toiminnassaan.

Hankkeen puitteissa lapikdyty liikeideoiden kehittdmisprosessi osoitti, ettd avoimen innovaation
avulla on mahdollista tuottaa kehityskelpoisia liiketoimintaideoita. Prosessissa saatiin tuotettua
ideoita, jotka ovat toteuttamiskelpoisia joko Suomessa tai globaalisti. Kehitetyille liikeideoille [6ytyy
globaalia asiakaspotentiaalia etenkin suurkaupungeista, joiden asukasmaarat ovat suuria ja joissa
ymparistoon liittyvat ongelmat, kuten saasteet ja rajut sadilmiot, ovat vaikuttavuudeltaan merkitta-
via.

Haastavin osuus tamantyyppisessd tyoskentelytavassa on tuotettujen ideoiden kehittaminen liike-
toimintakelpoisiksi ratkaisuiksi. Tarkemman liiketoimintasuunnitelman tekeminen vaatisi jo jossain
maarin sitoutuneiden ja asiaan vihkiytyneiden alan yritystoimijoiden valjastamisen mukaan tyosken-
telyprosessiin. Toimijoilla tulisi olla liiketoimintaosaamista ja aitoa kiinnostusta lahtea kehittamaan
palveluja liiketoimintalahtoisesti. Tulevaisuudessa vastaavissa prosesseissa kannattaa varata resurs-
seja ja aikaa etenkin asiasta kiinnostuneiden yritysten mukaan kytkemiseen prosessiin mahdollisim-
man varhaisessa vaiheessa. Nain luotaisiin paremmat edellytykset ottaa askel ideasta realistisen
liilketoimintasuunnitelman laatimiseen ja sitd kautta kdaytannon toimintaan.
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